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NOM vergréRert das Team

Du hast Lust bei der innovativsten Molkerei Osterreichs zu arbeiten?

Wir bei NOM stehen fiir eine genussvolle Zukunft. Wir nehmen unsere soziale Verantwortung ernst und méchten
durch nachhaltiges Handeln wirtschaftlich erfolgreich sein. Ein hohes Verstandnis flr unsere Konsumentinnen,
ein ausgepragtes Feingefuhl fir Lebensmitteltrends, permanente Investition in neue Technologien und sehr
hohe Qualitatsstandards machen uns zu einem europaweit erfolgreichen Unternehmen, das den nationalen wie
auch internationalen Markt laufend mit Produktinnovationen bedient. NOM vereint samtliche Arbeitsbereiche
am Standort in Baden bei Wien. Das engagierte Team arbeitet taglich Hand in Hand daran, aus etwas Gutem
etwas Besonderes zu machen.

Werde ein wertvoller Teil des NOM-Teams - wir freuen uns auf dich!

Teamleiter:in Sales Retail Europe (m/w/d)
Gestalte Wachstum im europaischen Handel aktiv mit!

Deine vielseitigen Aufgaben

Strategische Ausrichtung, Steuerung und Weiterentwicklung der Vertriebseinheit Retail

Fachliche und disziplinarische Fihrung sowie Entwicklung des Retail Key Account Management Teams
Gesamtverantwortung fur Umsatz, Ergebnis und Budget der Vertriebseinheit

Entwicklung und Umsetzung der Wachstumsstrategie im europaischen Retail-Geschaft

Steuerung und Ausbau des Geschafts mit strategischen europaischen Retail-Kunden mit Schwerpunkt Diskont
Identifikation von Marktpotenzialen, Trends und neuen Geschaftsmoglichkeiten

e Enge Zusammenarbeit mit Marketing, Supply Chain, Produktentwicklung und Produktion

Verantwortung fir die Zielerreichung und die kontinuierliche Optimierung von Vertriebsprozessen

Dein Uberzeugendes Profil

¢ Ausbildung: Du verfligst Uber eine erfolgreich abgeschlossene betriebswirtschaftliche Ausbildung
(Universitat, FH oder vergleichbar) und bringst mehrjahrige Erfahrung im Key Account Management mit.

¢ Retail-Expertise: Du kannst nachweisbare Erfolge in der Zusammenarbeit mit europaischen
Handelsunternehmen und insbesondere Diskontkunden vorweisen.

¢ Internationale Erfahrung: Die Betreuung internationaler Retail-Kunden sowie das Agieren in komplexen
europaischen Marktstrukturen sind dir bestens vertraut.

¢ Fihrungskompetenz: Du verstehst es, Mitarbeitende zu motivieren, weiterzuentwickeln und gemeinsam
ambitionierte Ziele zu erreichen.

e Sprachen: Du verflgst Uber ausgezeichnete Deutsch- und Englischkenntnisse und trittst auch in
Verhandlungssituationen souveran auf.

¢ Arbeitsweise: Strategisches Denken, unternehmerisches Handeln sowie eine ausgepragte Ziel- und
Ergebnisorientierung zeichnen dich aus.

¢ Markt- und Kundenverstandnis: Du erkennst Potenziale friihzeitig und Uberzeugst durch ein starkes Gespur


https://noem.onlyfy.jobs/application/apply/q6hgg60qgyag2sc0d11oe2figzpc8jh

flr Kunden, Markte und Geschaftsentwicklung.
Kommunikative Personlichkeit: Teamspirit | Durchsetzungsstarke | Verhandlungsgeschick | Hands-on-
Mentalitat

Das erwartet dich

Eine verantwortungsvolle Fihrungsposition mit viel Gestaltungsspielraum

Die Moglichkeit, die zuktnftige Entwicklung unseres europdischen Retail-Geschafts malRgeblich
mitzugestalten

Zusammenarbeit mit namhaften internationalen Handelspartnern

Kurze Entscheidungswege und ein professionelles Arbeitsumfeld

Fachliche und persénliche Weiterentwicklungsmaéglichkeiten

Attraktives Bruttojahresgehalt von € 100.000,-- + Benefits on top | Uberzahlung abhangig von Erfahrung +
Expertise moglich

Gemeinsam wachsen wir weiter!

Mochtest du mit deinem Team die Zukunft unseres europaischen Retail-Geschafts gestalten, neue Potenziale

erschlielen und nachhaltiges Wachstum vorantreiben? Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung!



